
1. О ПРОЕКТЕ

myAuto — универсальная
экосистема автоуслуг

myAuto — это универсальная
экосистема, объединяющая
автолюбителей, СТО,
детейлинг-центры, тюнинг-
ателье, магазины
автозапчастей и другие авто-
сервисы в одном мобильном
приложении.

Приложение решает сразу
несколько задач:

Поиск и запись на услуги
(мойка, полировка, покраска,
ремонт, шиномонтаж, тюнинг и
др.).

Виртуальный тюнинг — 3D-
модуль, который позволяет
менять цвет кузова, диски,
добавлять аэрографию,
обвесы, тюнинг салона и даже
чип-тюнинг двигателя, видя
результат в реальном времени.

"Карточка здоровья"
автомобиля: история ремонтов,
ТО, пробег, фото-диагностика.

Онлайн-оплата и
бронирование.

2. СИЛЬНЫЕ СТОРОНЫ

Преимущества продукта

Новый канал клиентов для
детейлинг-центров и
тюнинг-ателье — клиент
видит услугу и её результат
ещё до покупки.

Эффект "хочу прямо
сейчас": визуализация
улучшений повышает
конверсию.

Все сервисы в одном
месте: пользователь не
тратит время на звонки,
поиск и сравнение.

История автомобиля всегда
под рукой — повышает
доверие при продаже.

Мобильность и удобство:
онлайн-запись, предзаказ,
оплата, напоминания.

3. МОДЕЛЬ МОНЕТИЗАЦИИ

Комиссионная модель win-win

Платформа бесплатна для всех
пользователей и партнёров.

Мы зарабатываем только на
комиссии, создавая win-win
модель:

Комиссия с партнёров (СТО,
тюнинг-центры, мойки,
магазины) — в среднем 5% от
оплаченного заказа через
приложение.

Микро-комиссия с
пользователей — 1–2% (входит
в цену заказа, прозрачно для
клиента).

Таким образом:

Партнёр платит только за
реальный заказ, а не за
подписку или рекламу.

Пользователь платит чуть
больше, но получает скидки,
бонусы и удобство.

4. ПОТЕНЦИАЛ РЫНКА

Казахстанский рынок автоуслуг

+5 млн зарегистрированных
авто в Казахстане

12000+ СТО и тюнинг-ателье
по стране.

Рынок автоуслуг в Казахстане
— более 350 млрд ₸ в год.

Потенциальная аудитория: 150
тыс. активных пользователей
в течение 3 лет.

5. ФИНАНСОВЫЙ ПРОГНОЗ

Расчёт на 150 тыс. активных
пользователей

При 150 тыс. активных
пользователей и среднем чеке
заказа 20,000 ₸

Среднее количество заказов на
пользователя в год: 2

Общий оборот через
платформу: 45 млрд ₸

Комиссия 5% + 1% = 6% → 2,7
млрд ₸ годового дохода

6. СТРАТЕГИЯ ПРОДВИЖЕНИЯ

План запуска и роста

Запуск в Алматы и Астане
(первые 6 месяцев) с упором
на премиальный сегмент
(детейлинг, тюнинг).

Интеграция со средними и
мелкими сетями моек, СТО и
магазинов.

Партнёрские акции с
производителями шин, масел,
запчастей.

Продвижение через авто-
сообщества, блогеров и TikTok-
интеграции с AR-тюнингом.

7. ПРИМЕР СЦЕНАРИЯ

Как это работает для
пользователя

1. Пользователь фотографирует
свой автомобиль в
приложении.

2. Выбирает в меню: новые
диски, цвет кузова, винил, чип-
тюнинг.

3. Видит, как будет выглядеть
авто после работ.

4. Сразу бронирует услугу в
ближайшем сервисе и
оплачивает онлайн.

5. Приезжает, получает готовый
результат, оставляет отзыв.

!

 Основной интерфейс
приложения myAuto+

Приложение построено по принципу
супераппа и включает 4 ключевых

раздела, доступных через нижнее меню.
Такой подход обеспечивает простую

навигацию, быстрый доступ к функциям и
удобство для пользователей всех

возрастов.
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 Главная страница

(включает Карточку здоровья авто,
Историю обслуживания и новый
360-Тюнинг)

Назначение: цифровой «медицинский
паспорт» автомобиля + интерактивная
зона тюнинга.

✅

 Карточка здоровья авто

статус ТО (пройдено / просрочено)

текущие проблемы (Check, ошибки,
утечка и др.)

износ узлов (тормоза, масло, фильтры)

пробег и среднее потребление

прогноз расходов на ТО

$

 История обслуживания

автоматическое добавление посещений
СТО

хранение чеков, фото работ,
заказ-нарядов

передача истории новому владельцу

защита от скрутки пробега

%

 Уведомления

напоминания о замене масла, шин,
страховке, техосмотре

уведомления о скидках и акциях

&

 НОВОЕ — 360-Тюнинг в
реальном времени

(кнопка 360 на главной странице)

вращение 3D-модели своего авто на
360°

выбор и примерка тюнинг-элементов:

обвесы, спойлеры, решётки,
бампера

тюнинг двигателя и выхлопа

диски и шины

окраска кузова или оклейка плёнкой

все изменения отображаются
моментально

автоматический расчёт стоимости в
реальном времени

возможность сразу заказать установку
или покраску

сохранение готового проекта в профиль
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 Все автоуслуги

Единый маркетплейс всех категорий
сервисов: СТО, автомойки, авторазборы,
магазины запчастей, шиномонтаж и др.

поиск по карте, рейтингу, расстоянию

онлайн-запись и бронирование

карточки компаний с ценами, фото и
акциями

чат с мастером

личный кабинет партнёра с аналитикой
и продвижением

3. 
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 Фото-диагностика

ИИ-модуль, определяющий повреждения
авто по фото до визита в сервис.

автоматический анализ царапин,
вмятин, сколов

расчёт стоимости ремонта

подбор ближайших мастеров

история всех диагностик с отчётами в
PDF

4. 
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 Чат с ИИ-помощником

Цифровой авто-ассистент 24/7.

напомнит о ТО, страховке, штрафах

подскажет цены и запчасти

поможет с документами

даст рекомендации по ремонту

интегрирован с историей
обслуживания

*

 Итог
Теперь myAuto+ объединяет:

здоровье авто

маркетплейс услуг

ИИ-диагностику

чат-ассистента

и уникальный 360-тюнинг с реальным
заказом услуг прямо из приложения.

КОМАНДА

Наша команда

Нагашибаев Алтынбек

Основатель

Саттиев Санжар

Технический директор

Керимбек Даур

Юрист

Төлеміс Абылайхан

Руководитель проекта

Хамитов Қуат

Fullstack разработчик

Бекеш Бекеш

Backend разработчик

Тулемис Ерсултан

Frontend разработчик

Садуақас Олжас

Frontend разработчик

Нұрсапа Молдир

Аналитик

КОНКУРЕНТНЫЕ ПРЕИМУЩЕСТВА

Почему myAuto+ — это выгодная
возможность?

Когда инвесторы заходили
в доставку, рынок уже был

насыщен:

В момент инвестиций в Glovo,
уже были Wolt, UberEats,
Яндекс.Еда.

Когда InDriver выходил на
рынок, доминировали Uber и
Bolt.

Kaspi Market появился на фоне
Ozon, Wildberries, Satu,
Technodom.

Teez примеру даже в e-
commerce финансировали еще
одну платформу, где всё уже
было.
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